Câu 1 nêu những nguyên nhân chủ yếu từ công tác phát triển kênh phân phối có thể ảnh hưởng tới kết quả tiêu thụ sp hàng hóa của doanh nghiệp.
Câu 2: chọn 1 trong các chủ đề sau và trình bày quan điểm k quá 15 dòng.

· Cửa hàng bán lẻ

· Vtro của kênh phân phối trong tiêu thụ hàng hóa

· Công tác quảng cáo

· Tiết kiệm và hà tiện

· Kinh doanh theo mùa vụ

· Hiệu ứng tâm lý đám đông

· Giao tiếp trong kinh doanh

· Đạo đức kinh doanh

· Ý nghĩa của chi tiêu chi phí trên 1000 đ doanh thu

· Sự kiện khu du lịch đại nam và môi trường kinh doanh ở bình dương

· Chữ tín trong kinh doanh

· ứng dụng của việc phân tích kết quả sản xuất theo mặt hàng

câu 3: có tài liệu về tình hình sx của 1 dn như sau:

	SẢN PHẨM
	Khối lượng sp sx (sp)
	Gía thành sp (1000đ/sp)
	GIÁ BÁN KẾ HOẠCH (1000Đ)

	
	Kế hoạch
	Thực tế
	Kì trước
	Kế hoạch
	Thực tế
	

	A
	15.000
	15.500
	120
	118
	119
	220

	B
	22.000
	21.950
	80
	80
	78
	145

	C
	30.000
	30.000
	200
	195
	194
	320

	D
	2.000
	2.100
	-
	100
	95
	180


1. phân tích kết quả sx theo mặt hàng
2. phân tích tinh hình thực hiện kế hoạch hạ thấp giá thành sp so sánh được.

câu 4: có tài liệu về tình hình sx và giá thành sp của 1 dn như sau:

	Sản phẩm
	Khối lượng sp sx (sp)
	Gía thành sp (1000đ/sp)

	
	Kế hoạch
	Thực tế
	Năm trước
	Kế hoạch
	Thực tế

	A

B

C

D
	20.000

50.000

10.000

35.000
	24.000

55.000

10.500

32.000
	300

150

20

-
	295

140

19

100
	305

135

19,5

105


1. phân tích chung tinh hình giá thành (3đ)

2. phân tích tình hình thực hiện kế hoạch hạ thấp giá thành sản phẩm so sánh được (4đ)

